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■      依頼の多い担当領域      ■ 

◆データドリブン・グロースコンサル◆ 

アクセス解析（定量｜定性分析・仮説立案・効果検証） 

Looker Studio 設計 

データ集計・分析・課題抽出 

UI/UX 改善立案・ワイヤー作成 

AI 活用（データ集計・業務課題解決） 

SEO 改善 

新規事業グロース 

集客・リード獲得 

全体進捗・工程管理 

セクション横断・外注コントロール 

 

◆業務改善マネジメント◆ 

リソース分配改善｜制作フロー体制改善｜PDCA サイクル効率化（計画～実行をスリム化） 



 

◆地域連携・地域密着型ドラッグストア運営企業 ※上場グループ企業【資本金：5,000 万円】 

2025 年 1 月～11 月 

プロジェクト内容 業務 環境 役割 

・ネイティブアプリ 

 └ UIXU 改善支援 

 └ データドリブン 

・グロースコンサル 

数値分析・可視化・仮説改善 

AI 活用 

（SQL クエリ集計・業務課題解決） 

定性分析・リサーチ 

UI/UX 改善立案・施行 

SEO アドバイザー 

KPI 策定 

部署間ハンドリング 

PDCA 効率化・フロー改善 

Gemini 

Copilot 

Looker Studio 

GA4 

Big Query 

SQL 

slack 

Adobe XD 

Figma 

グロースハック 

データドリブン 

ディレクション 

業務マネジメント 

 成果ピックアップ  

各導線の数値をゼロから可視化し、ユーザー行動傾向・属性などを見える化したことで、各事業の戦略の進展に貢献。 

スキル領域を超えた部分で解析専門部へのサポートに従事。 

 

 

 

 

 

業務委託 経歴 



◆求人サービス・人材紹介企業【有料職業紹介事業/資本金：3500 万円】 

2023 年 1 月～2024 年 12 月 

プロジェクト内容 業務 環境 役割 

・自社求人サイトグロース 

└求職者向け 

└法人向け 

・求職関連メディアグロース 

・データ分析 

・業務改善 

（O2O｜BtoB｜BtoC） 

数値分析・仮説 

定性分析・リサーチ 

UI/UX 改善立案・施行 

AI 活用 

（SQL クエリ集計・業務課題解決） 

SEO 設計強化 

LPO・EFO 

部署間ハンドリング 

WBS ガントチャート作成管理 

PDCA 効率化・フロー改善 

Looker Studio 

GA4 

BigQuery 

SQL 

slack 

Adobe XD 

Figma 

Karte Blocks 

グロースハック 

データドリブン 

ディレクション 

業務マネジメント 

 成果ピックアップ  

流入チャネル・期間比較・CTR など様々な角度からの数値をもとに、応募フォーム導線強化を図り、月間 CV1.5 倍増、CVR２倍増。 

また、LPO・EFO 改善によりリード獲得数 2.3 倍増 

各カテゴリの数値を可視化する環境を構築することにより、営業などの他部署との PDCA 高速化に貢献。 

 

 

 

 

 



◆特化型求人紹介企業【アウトソーシング・エンジニアリング事業/資本金：2,000 万円】 

2023 年 3 月～現在 

プロジェクト内容 業務 環境 役割 

・データアナリストアシスタン

ト 

・自社求人サイトグロース 

└求職者向け 

└法人向け 

・求職関連メディアグロース 

・業務フロー改善 

レポーティング 

AI 活用 

（SQL クエリ集計・業務課題解決） 

UI/UX 改善立案・施行・検証 

データ集計・処理・分析補佐 

UI/UX 改善立案・施行・検証 

SEO 設計強化 

LPO・EFO 

PDCA 効率化・フロー改善 

Looker Studio 

GA4 

SQL 

slack 

Adobe XD 

Figma 

Python 

データドリブン 

SEO コンサル 

グロースハック 

ディレクション 

マネジメント 

 成果ピックアップ  

各種数値を可視化し、ユーザーボトルネックを可視化。求人ページ PV280%増。応募率 120%増。リード獲得 150%増。 

 

 

 

◆ヘルスケア・美容企業【ボディメイク事業及び関連事業/資本金：192 億 44 万円】上場企業 

2023 年 2 月～2023 年 1 月 

プロジェクト内容 業務 環境 役割 

・自社アプリグロース 

└消費者向け 

数値分析レポーティング 

UI/UX 改善立案・施行・検証 

Google データポータル 

slack 

グロースハック 

ディレクション 



└実店舗連動 

└EC 機能 

・O2O 強化 

・業務改善 

（O2O｜B to C） 

O2O 連携施策立案 

ユーザー行動ボトルネック可視化 

リリースディレクション 

検証レポーティング 

部署間ハンドリング 

LP・ワイヤーフレーム作成 

ユーザーアンケート実施・検証 

EFO 

PDCA 効率化・フロー改善 

Adobe XD 

Figma 

GA4 

Confluence 

Google Analytics 

数値解析 

 成果ピックアップ  

O2O 連携施策（アプリ～来店促進）立案により、対象画面への流入 UU を 28%→45%、 

来店数（数千人/日）増。 

属人化の排除・フロー改善により、若年層チームの業務明確化・PDCA 効率化 

※立ち上げプロジェクト短期支援 

 

 

◆総合エンターテイメント企業【メディアミックス事業/資本金：256 億円】上場企業 

2020 年 2 月～2022 年 2 月 

プロジェクト内容 業務 環境 役割 

・自社 EC メディアグロース 

└電子書籍 

・UI/UX 改善 

数値分析レポーティング 

UI/UX 改善施策 

コンテンツ企画立案・実行 

Google データポータル 

slack 

Adobe XD 

グロースハック 

数値分析 

ディレクション 



（B to C） 新規/既存サービスのリリース 

ユーザー行動ボトルネック可視化 

SEO 設計強化 

WBS ガントチャート作成管理 

外部・部署間ハンドリング 

施策検証レポーティング 

LP・ワイヤーフレーム構築 

Figma 

GA4 

Confluence 

Google Analytics 

 成果ピックアップ  

ユーザー属性・遷移数値から導線設計の改善を図り、新たな CV ポイントを実装し、売上昨対比 280%増 

※組織変更まで対応 

 

 

◆最大手証券会社【証券業/資本金：100 億円】上場企業 

2021 年 1 月～2022 年 2 月 

プロジェクト内容 業務 環境 役割 

法人向けメディアグロース 

※複数メディア横断 

（BtoB｜BtoC） 

数値分析・UI/UX 改善施策 

コンテンツ企画立案・実行 

PDCA 効率化・ハンドリング 

運用体制フロー改善・マネジメント 

SEO 設計強化 

受け入れ 

LP・ワイヤーフレーム構築 

backlog 

slack 

Adobe XD 

GTM 

Google Analytics 

グロースハック 

数値分析 

SEO コンサル 

ディレクション 



 成果ピックアップ  

複数メディアとの導線改善・属性に合ったサイト内コンテンツ立案により、PV・回遊率・滞在時間 1.5 倍増 

LPO・EFO 改善によりリード獲得数 2.8 倍増 

※組織変更まで対応 

 

 

◆大手医療メディア企業【医療サービスの提供／資本金：288 億 1,047 万円】 上場企業 

2020 年 1 月～2020 年 12 月 

プロジェクト内容 業務 環境 役割 

医療ポータルリニューアル 

サイトグロース 

リニューアルプロジェクトマネジメント 

数値分析・UI/UX 改善施策 

LP・ワイヤーフレーム構築 

SEO 戦略設計 

Backlog 

slack 

Adobe XD 

Figma 

統括ディレクター 

 成果ピックアップ  

社内各セクション担当の再編立案により PDCA 最適化 

ユーザー導線とコンテンツ要素改善立案により、PV・再訪昨対比 1.2 倍増 

 

 

◆書式メディア運営企業【書式サービス提供事業／資本金：4,500 万円】上場グループ 

2020 年 1 月～2020 年 12 月 

プロジェクト内容 業務 環境 役割 



・自社書式サイトグロース 

・プロダクト開発 

（BtoC） 

プロジェクトマネジメント 

サイト統括ディレクション 

数値分析・UI/UX 改善施策 

WEB 広告企画(リスティング･ディスプレイ etc) 

SEO 戦略設計 

LP・ワイヤーフレーム構築 

backlog 

slack 

Adobe XD 

GTM 

Google Analytics 

他 

グロースハック 

PM 

ディレクション 

 成果ピックアップ  

会員囲い込みシステム導入企画のフロントディレクション・PM、外部コントロール・PDCA 最適化を行い、社内初のシステム導入リリースを

実現。 

 

 

 

◆時計・宝飾品販売企業【事業内容：時計・宝飾品の輸入及び国内販売他／資本金：7,088 円】 

2019 年 4 月～2020 年 4 月 

プロジェクト内容 業務 環境 役割 

・Web 戦略コンサル 

└採用強化プロジェクト 

・業務改善 

（BtoC） 

プロジェクトマネジメント 

特設採用サイト立ち上げ 

外部ハンドリング 

市場分析・戦略提案 

SEO 戦略設計/ワイヤーフレーム構築 

Backlog 

Talknote 

Adobe XD 

GTM 

GOOGLE 

ANALYTICS 

戦略コンサルタント 

市場リサーチ 

SEO コンサル 

グロースハック 



他 

 成果ピックアップ  

採用サイトの新規立案・トータルディレクションを行い、応募者昨対比 120%増、採用広告コスト減、ハイスキル新入社員の獲得、早期

退職社員の防止に貢献 

※立ち上げ～リリースプロジェクト 

 

 

◆自社 HR メディア運営企業【事業内容：リードジェネレーション事業／資本金：3,990 万円／】 

2019 年 1 月～2019 年 12 月 

プロジェクト内容 業務 環境 役割 

自社法人向けメディアグロ

ース 

（HR・経営・マーケティング・IT・

財経・ライフハック） 

UI/UX 改善 

（O2O｜BtoB） 

チームマネジメント 

サイトリニューアル PL 

数値分析・UI/UX 改善 

広告企画運用(リスティング･ディスプレイ) 

SEO 戦略設計 

外部ハンドリング 

メディアコンテンツ編集ディレクション 

LP・ワイヤーフレーム構築 

Backlog 

Chatwork 

Adobe XD 

GTM 

GOOGLE 

ANALYTICS 

統括ディレクター 

数値分析 

グロースハック 

（10 名構成） 

➡ 担当サイト keiei.pro-q.jp｜biz.pro-q.jp｜jinji.pro-q.jp｜keiri.pro-q.jp｜sales-mkt.pro-q.jp｜it.pro-q.jp 

 成果ピックアップ  

アクセス実績より、CV 導線改善、CV フォーム UI 改善の立案を行い、離脱防止、CV 数 130%増に貢献。 



複数メディアとの横断導線の改修の立案を行い、全体 PV・セッション・回遊率・直帰率の大幅減に貢献 

LPO・EFO 改善により法人リード獲得数 3 倍増 

 

 

 

                ▼ 会社員経歴 ▼                   

8 年間 

自社 EC・オウンドメディア運営企業（O2O｜BtoB｜BtoC） 

【事業内容：娯楽用品販売・IT サービス業／資本金：5,500 万円】 

プロジェクト名・内容 担当業務 環境 チーム構成 

各種 EC サイトグロース 

（O2O｜BtoB｜BtoC） 

⚫ 娯楽用品(月商 6,000 万) 

⚫ メンズコスメ(月商 1,500 万) 

⚫ 女性パンクファッション(月商

850 万) 

⚫ シニアペット用品 

 

事業グロース 

広告企画運用(リスティング･ディスプレイ) 

サイト解析・UI/UX 改善 

サイトリニューアル 

SEO 戦略設計施策 

トータルディレクション 

LP 企画 

デザイン・コーディング 

取引先折衝 

外注企業コントール 

自社商品開発 

HTML 

CSS 

Fireworks 

Photoshop 

Text エディタ 

PowerPoint 

PHP 

事業統括 

マーケティング 

ブランディング 

15 名構成 

アイドルライブメディア 事業マネジメント HTML プロデューサー 



【事業立ち上げ】 

取材メディアグロース 

(初年度にて芸能プロダクション認

定メディア入り) 

 

・ライブイベント主催 

大手芸能プロダクション折衝 

サイト企画立案・コンテンツ作成管理 

SEO 構造カスタマイズ 

ライターディレクション 

外注企業ハンドリング 

取材・アテンド業 

SNS 運用 

CSS 

Fireworks 

Photoshop 

Text エディタ 

PowerPoint 

PHP 

Wordpress 

5 名構成 

【事業立ち上げ】 

フィットネスメディア 

(月間 50 万 PV｜ 

通販売上 260 万/月 etc) 

事業マネジメント 

サイト解析・改善 

各スポーツ関連企業折衝 

制作管理 

外注企業コントール 

企画立案 

SNS 運用 

HTML 

CSS 

Fireworks 

Photoshop 

Text エディタ 

PowerPoint 

プロデューサー 

10 名構成 

副業求人サイト 

新規立ち上げ 

(立ち上げ 2 ヶ月 1000 求人掲載) 

事業グロース 

企業提案・折衝 

サイト構築 

 プロデューサー 

6 名構成 

 

 

◆IT コンテンツ制作企業 

2 年間 

【事業内容：IT コンテンツプロデュース事業／資本金：2,500 万円】 

プロジェクト名・内容 担当業務 環境 役割 



ディズニーリ ゾート オフィシャル

WEB プロデューサー 

四半期イベントサイトプロジェクトマネジメント 

リニューアルプロジェクトディレクション 

HOTEL サイト統括運用ディレクション 

Wedding サイトプロジェクトマネジメント 

LP 企画 

サイト解析・UI/UX 改善施策 

大規模イベントサイト企画提案 

SEO 戦略設計施策 

クライアント折衝・レポーティング 

外注企業コントール 

ページデザインコーディング 

予算管理 

受け入れ 

Excel 

PowerPoint 

HTML 

CSS 

Photoshop 

Text エディタ 

プロデューサー 

グロースハック 

（30 名構成） 

自社コンテンツアプリディレクショ

ン  

企画立案 

進行管理ディレクション 

外部人員コントロール 

予算管理 

Windows ディレクター 

（5 名構成） 

 

 

 

 

■     自 己 紹 介     ■ 



グロース・データドリブン改善コンサルタント 

～数値分析を起点に、データドリブンな意思決定で事業最大化～ 

 

世界規模テーマパークサイトから事業会社メディア、オウンドメディアそして EC 事業まで、 

10 年以上、さまざまな企業様の WEB サービスのデータドリブン・立ち上げグロース・PDCA 改善施策を中心に行っております。 

ユーザー・事業者の両視点からユーザビリティ強化と利益最大化を図る業務に従事。 

 

特に、自社コンテンツ・オウンド系サービスにおいて、 

数値分析ドリブンから改善施策の PDCA サイクル最適化、 SEO 観点でのサイト構築などの一連の施策の実行を得意としています。 

また、進捗管理からマネジメントに至る工程、事業視点での推進経験も活かしたポジションも対応いたします。 

 

サイト実制作、大中小規模のディレクション、事業グロースすべてを実務として行ってきたため、 

ビジネスマネタイズを意識した実務～マネジメントまで対応するバランス型が私の特徴と思っております。 

「あたたかく」「正確に」「ビジネスを俯瞰して」「推し進める」のが私の仕事をする上でのポリシーです。 

 

 

。■      Work      ■ 

データドリブン 

0→1 サービスグロース 

事業グロース 

UI/UX 改善 



EC 拡販 

SEO 設計・施策 

要件定義｜ワイヤーフレーム構築 

BtoB 

BtoC 

O2O 

■     Career      ■ 

世界規模テーマパーク オフィシャル WEB プロデューサー 

自社サービスグロース 

オウンドメディア事業グロース 

EC サイトマネジメント 

新規事業グロース 

コーポレートサイト制作運用・マネジメント 

 

 

■     経験業界     ■ 

ヘルスケア 

證券 

人材紹介 

HR 

TV 



アパレル 

芸能・エンタメ 

出版 

宝飾 

医療 

娯楽・雑貨 

コスメ 

ペット 

報道 etc 

 

■      資格      ■ 

Google 検索広告認定 

Google アナリティクス個人認定資格 


